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Medienmitteilung 
Ergebnisse im ersten Quartal 2013 

 

Oerlikon mit anhaltend solider Profitabilität  
in schwierigem Marktumfeld 
 

Á Bestellungseingang steigt im Vorjahresvergleich um 1 % auf CHF 763 Mio.; Verhältnis von 

Bestellungseingang zu Umsatz (book-to-bill ratio) über 1 

Á Umsatz mit CHF 723 Mio. weitgehend unverändert gegenüber dem Vorjahresquartal 

Á EBIT-Marge von 11,8 % (vergleichbare EBIT-Marge Q1 2012: 13,1 %) 

Á Starke Entwicklung in den Segmenten Textile und Coating, Verbesserung im Segment Vacuum, 

Segmente Drive Systems und Advanced Technologies durch schwieriges Umfeld belastet 

Á Hohes Umsatzwachstum in Europa (+15 %) und China (+9 %) 

Á Kapitalrendite (ROCE) von 17,0 % 

Á Ausblick für das Gesamtjahr 2013 bestätigt 
 

 Wichtige Kennzahlen für den Oerlikon Konzern per 31. März 2013 (in CHF Mio.) 

 Q1 20131 Q1 20121 Ƴ % 

Bestellungseingang 763 756 +7 +1 % 

Bestellungsbestand 894 965 -71 -7 % 

Umsatz 723 737 -14 -2 % 

EBIT 85 136 -51 -38 % 

EBIT-Marge 11,8 % 18,4 % - - 

EBIT (ohne Einmaleffekte)2 85 97 -12 -12 % 

EBIT-Marge (ohne Einmaleffekte)2 11,8 % 13,1 % - - 

ROCE3 17,0 % 17,6 % - - 
1 Fortgeführte Aktivitäten (Q1 2012 angepasst); 2 Verkauf der Liegenschaft in Arbon; 3 Berichtet 

 

Pfäffikon SZ, Schweiz ² 7. Mai 2013 ² Im ersten Quartal 2013 erzielte  der Oerlikon Konzern eine 

solide Profitabilität trotz des schwierigen wirtschaftlichen Umfelds in Schlüsselbranchen und 

wichtigen Regionen. Das EBIT lag bei CHF 85 Mio. , die EBIT-Marge bei 11,8 % (Q1 2012: 

CHF 97 Mio. , vergleichbare  EBIT-Marge von 13,1 %). Bestellungseingang und Umsatz zeigten 

sich im Vergleich zum Vorjahresquartal stabil. Das erneut hohe Geschäftsvolumen wurde getragen 

vor allem von den Segmenten Textile und Coating, deren starke Leistung die Umsatzrückgänge 

der Segmente Drive Systems und Advanced Technologies  ausgleichen  konnte . Auf regionaler 

Ebene wurde das stärkste Umsatzwachstum in Europa und Asien verzeichnet . Oerlikon CEO/CFO 

Jürg Fedier kommentierte : £Trotz des  schwierigen makroökonomischen Umfelds hielten wir 

unsere Ertragslage stabil, vor allem durch unsere Massnahmen zur Flexibilisierung unserer 

Kostenbasis. Die Ergebnisse, die wir im ersten Quartal erzielt haben, entsprechen voll unseren 

Erwartungen .  ̄

 

Bestellungseingang im Segment Textile steigt um 10 % 

Mit CHF 763 Mio. erhöhte sich der Bestellungseingang auf Konzernebene im Vergleich zum ersten 

Quartal 2012 um 1 % (Q1 2012: CHF 756 Mio.). Im Segment Textile, das sich jetzt ausschliesslich auf 

das Chemiefasergeschäft konzentriert, wurde der bereits hohe Bestellungseingang nochmals um 10 % 

auf CHF 290 Mio. gesteigert. Damit verzeichnete das Chemiefasergeschäft den höchsten 
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Bestellungseingang in einem Quartal. Auch im Segment Advanced Technologies stieg der 

Bestellungseingang sprunghaft an. Am Ende des ersten Quartals 2013 lag der Bestellungsbestand des 

Konzerns um 7 % niedriger bei CHF 894 Mio. (Q1 2012: CHF 965 Mio.).  

 
Umsatz weitgehend unverändert gegenüber dem Vorjahr  

Im ersten Quartal 2013 erwirtschaftete der Konzern einen knapp unter dem Vorjahresniveau liegenden 

Umsatz von CHF 723 Mio. (Q1 2012: CHF 737 Mio., -2 %). Den grössten Beitrag leistete erneut das 

Segment Textile mit einem starken Umsatzanstieg um 13 %, der den Rückgang in anderen 

Geschäftsbereichen, vor allem im Segment Drive Systems, ausgleichen konnte. Die Hauptgründe für den 

Umsatzrückgang um 16 % im Segment Drive Systems waren die geringere Nachfrage im 

nordamerikanischen Energiesektor infolge der deutlich niedrigeren Erdgaspreise sowie die schwächeren 

Aktivitäten im Infrastruktur- und Bausektor (Hochleistungs-Off-Highway-Fahrzeuge). Im Segment 

Advanced Technologies spiegelte sich die Schwäche am Halbleitermarkt in einem Umsatzrückgang von 

38 % wider. Der Umsatz im Segment Coating kam dem Vorjahreswert nahe (-2 %). Das Segment 

Vacuum (-4 % im Vergleich zum Vorjahr) verzeichnete erste Anzeichen einer Erholung zum Vorquartal.  

 
Hoher Bestellungseingang in Asien , starke r Umsatzzuw achs in Europa  

Besonders kräftig erhöhte sich der Bestellungseingang in Asien mit 25 %. In Europa blieb der 

Bestellungseingang im Vorjahresvergleich unverändert, während die Bestellungen in Nordamerika um 

rund 25 % zurückgingen. Das stärkste regionale Umsatzwachstum im ganzen Oerlikon Konzern wurde in 

Europa mit plus 15 % verzeichnet. Wichtigster Treiber dieser Entwicklung war das  Segment Textile 

(Chemiefasergeschäft), das seinen Umsatz in Europa aufgrund einer starken Geschäftsentwicklung in der 

Türkei verdoppeln konnte. Wie in den vorhergehenden Quartalen leistete das Asien-Geschäft mit einem 

Umsatzwachstum von 3 % ebenfalls einen positiven Beitrag zur Geschäftsentwicklung des Konzerns, 

wobei der Umsatz in China um 9 % stieg. In Nordamerika ging der Umsatz um 22 % zurück, und auch in 

den sonstigen Regionen waren die Umsätze rückläufig. Die Region Asien steuerte 44 % zum 

Konzernumsatz bei (Q1 2012: 42 %), Europa 36 % (Q1 2012: 31 %), Nordamerika 15 % (Q1 2012: 19 %) 

und die sonstigen Regionen 5 % (Q1 2012: 8 %). 

 
Nachhaltige Profitabilität  

Das EBIT des ersten Quartals betrug CHF 85 Mio., wobei sich die EBIT-Marge auf 11,8 % belief 

(Q1 2012: CHF 136 Mio. einschliesslich der Veräusserung der Liegenschaft in Arbon; auf vergleichbarer 

Basis belief sich das EBIT im ersten Quartal 2012 auf CHF 97 Mio. bei einer EBIT-Marge von 13,1 %). Im 

ersten Quartal 2013 leistete das Segment Textile den grössten Beitrag zum EBIT des Konzerns. Auf 

vergleichbarer Basis steigerte das Segment das EBIT um fast 50 %, bei einer EBIT-Marge von 15,8 % 

(Q1 2012: 12,2 %). Auch das Segment Coating konnte sein hohes Profitabilitätsniveau mit einer Marge 

von 20,0 % halten (Q1 2012: 21,3 %). Mit diesen Ergebnissen konnte der Konzern die schwache 

Entwicklung im Segment Drive Systems ausgleichen, wo die EBIT-Marge nur 1,8 % erreichte (Q1 2012: 

8,5 %). Mit 11,3 % lag die EBIT-Marge im Segment Vacuum unter dem entsprechenden Vorjahresniveau 

(Q1 2012: 14,1 %), aufgrund der verbesserten Performance jedoch deutlich über dem Wert des zweiten 

Halbjahrs 2012. 

 

Die solide Performance hat per Ende des ersten Quartals 2013 zu einer Kapitalrendite des Oerlikon 

Konzerns (ROCE) von 17,0 % geführt (Q1 2012: 17.6 %). Im Vergleich dazu belief sich die Kapitalrendite 

für das Gesamtjahr 2012 auf 19,7 %. Der leichte Rückgang war in erster Linie auf den im ersten Quartal 

2012 verbuchten Einmaleffekt durch den Verkauf der Liegenschaft in Arbon zurückzuführen. Die 

Segmente Textile und Coating bewegten sich weiter auf Best-in-Class-Niveau. £Mit unserer 

unveränderten strategischen Fokussierung auf die operative Performance ermöglichen wir eine 
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nachhaltige Wertsteigerung bei stabilen Investitionen in Forschung und Entwicklung (F&E), 

Produktentwicklung und die regionale Expansion̄ , sagte CEO/CFO Jürg Fedier. 
 

Ausblick 2013 

Auf Basis der Ergebnisse für das erste Quartal hat Oerlikon den Ausblick für 2013 bestätigt. Unter der 

Annahme eines erfolgreichen Abschlusses des Verkaufs der Geschäftseinheiten Natural Fibers und Textile 

Components ² der im zweiten Quartal 2013 erfolgen soll ² sowie stabiler Wechselkurse prognostiziert der 

Konzern 

Á einen gegenüber dem Vorjahresniveau weitgehend unveränderten Bestellungseingang und Umsatz 

Á eine zugrundeliegende operative Profitabilität auf Vorjahresniveau, die temporär durch die 

Devestitionen im Segment Textile beeinträchtigt wird 
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Segmentüberblick  
 

Segment  Textile  

 Wichtige Kennzahlen für das Segment Textile per 31. März 2013 (in CHF Mio.) 

 Q1 20131 Q1 20121 Ƴ % 

Bestellungseingang 290 264 +26 +10 % 

Bestellungsbestand 600 651 -51 -8 % 

Umsatz (mit Dritten)  307 272 +35 +13 % 

EBIT 49 72 -23 -32 % 

EBIT-Marge 15,8 % 26,6 % - - 

EBIT (ohne Einmaleffekte)2 49 33 +16 +48 % 

EBIT-Marge (ohne Einmaleffekte)2 15,8 % 12,2 % - - 

1 Fortgeführte Aktivitäten (Q1 2012 angepasst); 2 Verkauf der Liegenschaft in Arbon  

 

Im ersten Quartal 2013 entwickelte sich das Geschäft im Segment Textile (fortgeführte Aktivitäten) weiter 

sehr stark und wies einen Rekord-Umsatz und -Bestellungseingang sowie -Profitabilität aus. Im ersten 

Quartal 2013 steigerte das Segment Textile den Umsatz im Vergleich zum Vorjahr um 13 % auf 

CHF 307 Mio. Die Region Asien steuerte erneut den grössten Umsatzbeitrag bei, aber auch in den USA 

und Europa wurden im ersten Quartal deutlich höhere Umsätze verbucht. Wichtigster Umsatztreiber in 

diesen Regionen war die BCF Technologie für die Herstellung von Teppichgarnen (BCF: Bulked 

Continuous Filament). Der Bestellungseingang stieg im Vorjahresvergleich um 10 % auf CHF 290 Mio., 

was vor allem auf die anhaltend hohe Nachfrage in China zurückzuführen war. Das Auftragsbuch reicht 

bis weit ins Geschäftsjahr 2014 hinein und es sind bereits erste Bestellungen für das Geschäftsjahr 2015 

eingegangen. 

 

Die fortgesetzte Fokussierung auf Operational Excellence Massnahmen, Steigerung des Umsatzvolumens 

sowie der vorteilhafte Produktmix schlugen sich in einer deutlichen Verbesserung der Profitabilität auf 

vergleichbarer Basis nieder. Die EBIT-Marge stieg von 12,2 % im ersten Quartal 2012 auf 15,8 % im 

ersten Quartal 2013 (einschliesslich des Einmaleffekts aus dem Verkauf der Liegenschaft in Arbon im 

März 2012 belief sich die ausgewiesene EBIT-Marge im ersten Quartal 2012 auf 26,6 %). 

 

Der Verkaufsprozess der Geschäftseinheiten Natural Fibers und Textile Components ist weiter 

fortgeschritten. Im ersten Quartal 2013 wurden hier wichtige Meilensteine erreicht. Die Transaktion soll im 

zweiten Quartal 2013 abgeschlossen werden.  

 
 

Segment Drive Systems  

Wichtige Kennzahlen für das Segment Drive Systems per 31. März 2013 (in CHF Mio.) 

 Q1 2013 Q1 2012 Ƴ % 

Bestellungseingang 203 231 -28 -12 % 

Bestellungsbestand 152 211 -59 -28 % 

Umsatz (mit Dritten) 188 224 -36 -16 % 

EBIT 3 19 -16 -84 % 

EBIT-Marge 1,8 % 8,5 % - - 
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Das Segment Drive Systems wurde durch das schwache Umfeld in den wichtigsten Absatzregionen und 

-märkten stark belastet. In der Folge sanken sowohl Umsatz als auch Bestellungseingang im ersten 

Quartal 2013. Im Vergleich zum Vorjahresquartal ging der Umsatz um 16 % auf CHF 188 Mio. zurück, der 

Bestellungseingang sank um 12 % auf CHF 203 Mio. Das EBIT belief sich auf CHF 3 Mio., womit die 

EBIT-Marge von 8,5 % im ersten Quartal 2012 auf 1,8 % im ersten Quartal 2013 zurückging. 

 

Der Umsatzrückgang war hauptsächlich den Segmentaktivitäten in Nordamerika zuzuschreiben. Ein 

wichtiger Faktor war der deutliche Rückgang der Erdgaspreise und die dadurch bedingte schwächere 

Nachfrage nach Anlagen im nordamerikanischen Energiesektor, einschliesslich des Öl- und Gas-

Frackings und Kohlebergbaus. Wichtige Kunden in den USA mit einer hohen Abhängigkeit vom Export 

von Hochleistungs-Off-Highway-Fahrzeugen haben mit der anhaltenden Marktschwäche in China und 

anderen Märkten zu kämpfen, da die Nachfrage im Infrastruktur- und Bausektor gering blieb. Der 

Rückgang der Rohstoffpreise und die höheren Lagerbestände an Maschinen dämpften die Nachfrage 

nach Bergbaugeräten und Off-Highway-Fahrzeugen in China. Das wirkte sich genauso auf die lokale 

Nachfrage aus wie auf die Bestellungen von Kunden in den USA. Als robuster erwiesen sich im ersten 

Quartal 2013 der Agrarsektor und die europäischen Märkte. 

 

Die geringe Profitabilität war hauptsächlich auf niedrigere Umsätze in der ertragsstärksten Region und 

einen unvorteilhaften Produktmix zurückzuführen. Das Segment leitete eine Reihe von Massnahmen zur 

Senkung der Kosten und Stärkung des Absatzes ein, mit deren Hilfe Umsatz und Profitabilität im weiteren 

Jahresverlauf verbessert werden sollen. Zu diesen Massnahmen zählten ein erheblicher Personalabbau in 

den USA, temporäre Fabrikschliessungen und eine verstärkte Fokussierung auf Operational Excellence 

Projekte. Trotz der fehlenden kurzfristigen Visibilität sollte die quartalsweise Verbesserung des 

Bestellungseingangs und die potenzielle Erholung der Kundenbestellungen in Europa und Indien in der 

zweiten Jahreshälfte in Verbindung mit den getroffenen Massnahmen eine Erholung der Profitabilität 

ermöglichen. 
 

 

Segment Vacuum  

Wichtige Kennzahlen für das Segment Vacuum per 31. März 2013 (in CHF Mio.) 

 Q1 2013 Q1 2012 Ƴ % 

Bestellungseingang 105 103 +2 +2 % 

Bestellungsbestand  85 80 +5 +6 % 

Umsatz (mit Dritten) 94 98 -4 -4 % 

EBIT 11 14 -3 -21 % 

EBIT-Marge 11,3 % 14,1 % - - 

 

Das Segment Vacuum verzeichnete im ersten Quartal 2013 einen um 2 % höheren Bestellungseingang 

von CHF 105 Mio. und einen um 6 % höheren Bestellungsbestand von CHF 85 Mio. Der Umsatz belief 

sich auf CHF 94 Mio. verglichen mit CHF 98 Mio. im ersten Quartal 2012, welches das stärkste Quartal 

des Vorjahres war. Das EBIT belief sich auf CHF 11 Mio. (Q1 2012: CHF 14 Mio.), bei einer EBIT-Marge 

von 11,3 % (Q1 2012: 14,1 %). Im Vergleich zum Vorquartal haben sich alle wichtigen Finanzkennzahlen 

verbessert.  

 

In der regionalen Betrachtung erwiesen sich die deutliche Erholung in China sowie eine grosse Bestellung 

von einem ostasiatischen Kunden als wichtigste Treiber der Umsatzentwicklung und konnten so die leicht 

negative Umsatzentwicklung in Europa und den USA ausgleichen. Angetrieben wurde die Erholung in 

dieser frühen Phase durch die steigende Nachfrage aus der Prozessindustrie und dem 
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Beschichtungsgeschäft. Das grosse Interesse an der Stahlentgasungslösung in den USA sowie die 

Nachfrage im Bereich Beleuchtung in Asien und dem Bereich Glas- und optische Beschichtungen 

aufgrund der steigenden Nachfrage nach Touchpanels und Smartphones sorgten für hohe 

Bestellungseingänge. 

 

Das Segment setzte seine Operational Excellence Massnahmen, seine regionale Expansion und die 

strategische Fokussierung des Vertriebs fort. Der Bau des neuen Logistikzentrums in Köln, Deutschland, 

zur Steigerung der Wettbewerbsfähigkeit des deutschen Produktionsstandorts, schritt nach Plan fort. Die 

weitere Verlagerung von Produktionskapazitäten nach Tianjin, China, wird weitere Kostenvorteile mit sich 

bringen. Eine im ersten Quartal neu gegründete Tochtergesellschaft in Brasilien soll Kunden im Prozess-, 

Beschichtungs-, F&E- und Analytiksektor in Südamerika bedienen. Das Segment hat zudem sein 

Vertriebsteam gestärkt und neu ausgerichtet, um die Geschäftsentwicklung in Asien und Amerika 

voranzutreiben. 

 

 

Segment Coating  

Wichtige Kennzahlen für das Segment Coating per 31. März 2013 (in CHF Mio.) 

 Q1 2013 Q1 2012 Ƴ % 

Bestellungseingang 124 127 -3 -2 % 

Bestellungsbestand - - - - 

Umsatz (mit Dritten) 124 127 -3 -2 % 

EBIT 25 27 -2 -7 % 

EBIT-Marge 20,0 % 21,3 % - - 

 

Trotz des schwierigen Marktumfelds in Schlüsselmärkten wie der Automobilindustrie konnte das Segment 

Coating seine starke Performance fortsetzen und für das erste Quartal 2013 einen Umsatz und 

Bestellungseingang von CHF 124 Mio. ausweisen, der damit nur 2 % unter dem Vorjahreswert lag. Das 

strukturelle Wachstum im Bereich der beschichteten Motorenkomponenten wie Kolbenbolzen zur 

Senkung von Kraftstoffverbrauch und Reibung minderte die Auswirkungen des allgemeinen Abschwungs 

in der Automobilindustrie. Darüber hinaus ergänzte das Segment sein Produktangebot im Bereich der 

Präzisionskomponenten durch neue Anwendungen und führte innovative Produkte für den 

Werkzeugmarkt ein. Auf regionaler Ebene spürte China eine Erholung und verzeichnete ein 

Umsatzwachstum von 10 %. Das EBIT belief sich auf CHF 25 Mio., was einer EBIT-Marge von 20,0 % 

entspricht. 

 

Im Einklang mit seiner globalen Wachstumsstrategie erweiterte das Segment seine Wertschöpfungskette 

durch den Erwerb des £rox  ̄Konzeptes des österreichischen Unternehmen TCM International im Januar 

2013 zum Aufbau und Betrieb von Nachschleifzentren. Durch die Integration des Nachschleifservices in 

das bestehende weltweite Serviceangebot, vor allem in Asien, wird es Coating künftig möglich sein, 

Komplettlösungen aus einer Hand anzubieten. Die vor kurzem eingeführte S3pTM Technologie für extrem 

glatte und dichte Beschichtungen in Werkzeuganwendungen wurde von ersten Kunden erfolgreich 

qualifiziert. Die Ausweitung der globalen Präsenz wird weiter fortgesetzt, zuletzt mit der Eröffnung des 

achten indischen Beschichtungszentrums in Chandigarh (Bundesstaat Punjab). Das Segment betreibt 

weltweit 90 Coating-Zentren, von denen sich ein Drittel in Asien befindet. 

 

 
  


